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Tiirkiye'de ozellikle ekonomik kriz donemlerinde ve suni enflasyon diisiirme politikalarinin
uygulanmasi sirasinda i¢ talepte 6nemli bir daralma olusmakta ve bu talep daralmasi anahtar
sektorlerden baglayarak zincirleme bir sekilde biitiin piyasaya yayilmaktadir. Reel sektor firmalar:
da {riinlerini i¢ piyasadaki talep daralmasi nedeniyle satamayinca yeni pazar arayislarina
girmektedirler.

Yeni pazar ashnda yeni yurtdisi pazar, yani yeni ihra¢ piyasalarina girmek demektir. Son
donemlerde diinya genelinde bir talep daralmasindan so6z edildigine gore yeni ihracat piyasalarina
Tiirkiye'den giris yapmaya calisan firmalarin isleri daha zor olmakta ve global rekabet gitgide daha
da yogunlagsmaktadir.

Kriz nedeniyle diisiik kar edecek sekilde ucuza dahi malin1 satmaya razi gelen bir sirketin tahsilatta
yasanabilecek bir soruna tahammiil edebilmesi s6z konusu olamayacaktir. Teminat kosullarinda
taviz vermesi halinde ise alacagini tahsil edememe riski ¢ok artacaktir. Yani ya riski goze almayip
satis yapamayacak ve problemini ¢ozemeyecek ya da taviz verip kiiciiciik karlar elde edebilme
sevdasi ile anaparasini kaybetme riskini cok yiikseltecektir. Thracatcinin en zor ikilemi bu sekilde
ortaya cikmaktadir.

Bu sorunu ortadan kaldirabilecek ve ihracatcinin rahat bir nefes almasini, yeni pazara risksiz
girmesini ve miisteri taleplerini giiven icerisinde karsilamasim saglayacak tek bir sistem vardir:
Faktoring.

Yani, faktoringin isleyisini bir Ornekle aciklamak gerekirse, sozgelimi Tiirkiye'deki bir firma
Almanya'daki bir baska sirketten mal talebi almis olsun. Alman firmasi 6rnegin bir yil icerisinde
satin almak istedigi milyonlarca euroluk mallar icin akreditif agmayacagini veya banka garantisi
vermeyecegini soyleyecek olursa, her ne kadar satmak isterse istesin, faktoring kapsaminda islem
yapmadan Tiirk firmasinin ilk kez calisacagi ve tanimadigi bu Alman firmasinin talebini karsilamasi
cok risklidir. Dolayisiyla biiyiik ihtimalle talebi kabul etmeyecektir.

Halbuki satic1 faktoring sistemine basvursa ve olumlu yanit alsa hi¢ yapamayacagi bu satisi
gerceklestirebilir hale gelecektir. Faktoring sirketinin verdigi limit cercevesinde satislarini yapacak,
alacagim faktore temlik edecek, artik yeni iiretim ve bunlarin pazarlamasi ile ilgilenirken gerekli her
tirlii takibi, alacagin yeni sahibi faktor yapacaktir. Hatta alacak tahsil edilemese dahi satic1 belli bir
siire sonunda onay kapsaminda parasinin tamamin alabilecek, isterse on 6deme ad1 altinda erken
odeme alabilecek, boylece alacak tahsil siiresini minimuma indirebilecek, karhligin1 kat kat
artirabilecektir.



Faktoringin garanti ve tahsilat takibi hizmetleri sayesinde, alicinin 6deyememe riski kredi sigortasi
sisteminden daha da kapsamli bir sekilde faktor sirketler tarafindan riicusuz temlik yoluyla
alinmakta ve tahsilat takibi ile ilgili her tiirlii problem yine faktoring sistemi tarafindan
coziimlenmektedir. Yani ihracat¢i %100 oranindaki 6deme garantisini aldig1 gibi dis pazarlarda
devrettigi alacagin sahibi olarak alacagi sonuna kadar savunacak, o iilkenin kurallarini cok iyi
taniyan bir ekibi de arkasina almis olmaktadir. Ote yandan ihracatci, alacak hakkin1 devretmekle
alacakli konuma gectigi faktoring sirketlerinden 6n 6deme ad1 altinda erken 6deme alabilmekte ve
pesin satis yapmis gibi islemlerini siirdiirebilmektedir. Bu sistem kredi karti islemlerinin
uygulamasi ile 6nemli benzerlikler gostermektedir. Kredi karti igslemlerinde iiye igyeri ile ihracatciy,
banka ile faktoring sirketini, miisteri ile de faktoring bor¢lusunu benzestirebilmek miimkiindiir.

Faktoring isleminin neticesinde satici firma %100 garantili ve %80 civarinda pesin satis yapmig
olmakta, alic1 firma da malini acik hesap ve vadeli alirken herhangi bir banka garantisi vermemekte,
maliyete katlanmamaktadir. Yani alic1 ve saticinin bir satis stirecinde kargilikli olarak tiim istekleri
karsilanmais, karsilikh olarak hicbir taviz verilmemis olmaktadir.

I¢ piyasada durgunluk kaynakli kriz donemlerinde, satic1 dis pazara acilacak, karsilikh zit beklentiler
nedeniyle yapilamaz hale gelen satislar, faktoring sistemi sayesinde yapilabilecek, saticilar ve
ozellikle ihracatcilarin satiglar1 artacaktir. Boylece faktoring Tiirkiye'nin toplam ihracat hacmini de
olumlu sekilde dogrudan etkileyecektir. Thracatin artmasi iilkeye doviz gelirini artiracak ve artan dis
talep iiretimde canlanma yaratacaktir. Thracata bagh gelir artisi ic talebi de artiracak ve bu sayede
kriz ortami kartopu etkisiyle kademeli olarak ortadan kalkacaktir.

Thracat hacmimiz ve faktoring potansiyeli karsilastirldiginda yeterince isletmenin bu hizmetten
faydalanmadig1 anlasilmaktadir. Peki sirketlere ve dolayisiyla lilke ekonomisine boylesine yararh bir
sistem neden yeterince uygulanmamaktadir? Uygulanmamaktadir, ¢linkii bu denli faydali bir sistem
yeterince bilinmemektedir. Bilinmeme sebeplerinden birisi 0Ozellikle tam hizmet faktoringi
dedigimiz garantili hizmetin Tirkiye'deki faktoring sirketlerinin pek azi tarafindan saglanmasi
olabilir. Ote yandan, faktoring uygulamasinin yeterince iyi anlasilamamis olmasi nedeniyle
neredeyse her birinin kendi faktoring sirketi olan bankalar ve reel sektor sirketlerinin faktoringi
oldugundan farkli degerlendirmeleri de bir bagka sebep olabilir. Kimileri de faktoringin sektor
temsilcileri tarafindan tanitimi icin yeterince gayret gosterilmedigini savunuyor olabilir ki son
donemlerde kanun ve mevzuattaki gelismeler, Tiirk faktoring sirketlerinin uluslararas1 basarilari
kanaatimizce bu diisiincenin yanlighgini gostermek icin yeterlidir.

Yeterince uygulanamama sebebi her ne olursa olsun, tiiccar ve sanayicilerimizin 6zellikle ihracat
faktoringinin gercekte ne oldugunu anlamaya calismalari, anlatmaya calisanlara firsat vermeleri,
kendilerine katkilarini gormeleri ve bu konuda harekete gecmeleri; sadece kriz donemlerinde degil,
saglikh biiylimenin gerektigi her ortamda, satis hacmi ve karhlikta hayal dahi edilemeyecek etkiler
gosterecek, Tiirkiye'nin ihracat hacminde olumlu sicramalar yaratacaktir.



